ARNDT MANAGEMENT CONSULTING
Telefonieren Sie auch am Samstag/Sonntag 17.00 bis 19.00 Uhr - 049 (0) 69 97 461 136

Planer- und Objektmanager NRW (m/w/d)

Herausfordernde Aufgabe im Bereich GroBprojekte Bauwerkserhaltung
Vertriebsgebiet: Rheinland /Bergisches Land bis Landkreis Cochem-Zell

Unser Klient ist eine stark expandierende, gesunde, internationale Unternehmensgruppe, die als Hersteller von Produkten flir den Oberflaichenschutz, die
Oberflachenversiegelung und Veredelung, sowie Farben und Lacken in den Bereichen Bauten-, Boden- und Holzschutz zu den flilhrenden Anbietern gehért. Seit Gber
60 Jahren erfolgreich am Markt ist die Unternehmensgruppe inzwischen an Uber 20 Standorten weltweit vertreten. Die Forschungs- und Entwicklungsabteilungen
entwickeln innovative, sowie umwelt- und ressourcenschonende Produkisysteme zum Schutz und Erhalt von Bauteilen und Gebauden. Fir die Vertriebspartner und
Anwender betreibt unser Klient eine eigene Akademie und verkniipft die Seminare mit den jeweils aktuellen Wissensstand der einzelnen Fachgebiete. Ausgezeichnet
als Top-Arbeitgeber 2015, sieht sich unser Klient trotz mehr als 1400 Mitarbeitern immer noch als mittelstdndisches Familienunternehmen mit wertschatzender
Unternehmenskultur. Im Rahmen der Wachstumsstrategie suchen wir fir das Gebiet Rheinland /Bergisches Land bis LK Cochem-Zell einen dynamischen und
akquisitionsstarken Technischen Berater im AuBendienst (m/w/d) mit ihrer Erfahrung und Qualifikation.

lhr Profil:

Studium zum Bauingenieur, Architekt oder Wirtschaftsingenieur
vorzugsweise im Baubereich, alternativ abgeschlossene Berufsausbildung
und Weiterbildung zum Bautechniker;

Fachkenntnisse in der Gebaudeinstandsetzung (Bauchemie, Tragsysteme,
Stahlbetonbau, Oberflachenschutzsysteme);

nachweisbare Erfolgsbilanz in der Beratung und / oder im Vertrieb in der
Baubranche;

hohes technisches Verstandnis in den Bereichen Bauwerkserhaltung und
Oberflachenschutz;

gutes betriebswirtschaftliches Versténdnis;

hohes MaB3 an Eigeninitiative und Leidenschaft um selbsténdig zu
akquirieren und entsprechende Vertriebserfolge zu erzielen;
Uberzeugendes Auftreten mit offener, positiver Ausstrahlung;

sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift;

umfangreiche Kenntnisse der géngigen Office-Anwendungen;
Flhrerschein erforderlich.

Unser Klient bietet:

Grindliche Einarbeitung im Team mit hoher sozialer Kompetenz;
Herausfordernde, langfristige Aufgabe

Ausgeglichene Work-Life-Balance;

Leistungsorientiertes Einkommen mit Erfolgskomponente;
Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung.

Ihre wesentlichen Aufgaben:

Intensiver Ausbau der Beratungskompetenz und der Vertriebsaktivitaten im
Gebiet Rheinland /Bergisches Land bis LK Cochem-Zell;

Akquisition von GroBprojekten in der Bauwerkserhaltung;

Kompetenter und serviceorientierter Ansprechpartner sowie Berater fir
Investoren, und Planungsverantwortliche in der Gebaudeinstandsetzung;
Entwicklung maBgeschneiderter Konzepte unter Berlicksichtigung aller
wirtschaftlichen und bautechnischen Vorgaben;

Koordination zwischen projektbeteiligten Unternehmen, Planern und
Prlfingenieuren

Implementierung von Produktsystemen unseres Klienten in den
Ausschreibungstexten;

Aktive Vermarktung des Dienstleistungsangebots;

Aufbau und Pflege einer elektronischen Kundendatenbank;

Planung und Durchflihrung von Zielgruppenveranstaltungen;
regelmaBige Markt- und Wettbewerbsanalysen;

Berichtserstattung direkt an den Geschéaftsbereichsleiter.

Mehr zu dieser Position und Uber das Umfeld erfahren Sie vorab telefonisch von
Herrn Reinhold Arndt. Oder senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen — gerne auch

per

E-Mail - an reinhold.arndt@arndt-management-consulting.com, unter

Benennung unserer Kennziffer AK 1964.
Selbstverstéandlich werden Diskretion und Sperrvermerke strengstens beachtet
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